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Erfolgreich verkaufen in schwierigen Zeiten

Experten-Tipp aus der Region

In Zeiten zunehmender Hitzebe-
lastung und steigender Energiekos-
ten wird ein effektiver Sonnen-
schutz immer wichtiger. Produkte 
wie ein aufrollbares oder raffbares 
Sonnensegel, Outdoor-Vorhänge 
und Outdoor-Stoffe bieten intelli-
gente Lösungen für diese Heraus-
forderungen. 

Die Beschattungssysteme ver-
hindern, dass Sonnenstrahlen di-
rekt auf Glasflächen treffen – dies 
führt dazu, dass die Temperaturen 
in Innenräumen angenehm bleiben 
und der Kühlungsbedarf reduziert 
wird. So kann der Energiever-
brauch für die Klimatisierung von 
Innenräumen erheblich gesenkt 
werden, was in Folge niedrigere 
Energiekosten und eine geringere 
Belastung für die Umwelt mit sich 
bringt. 

Ein weiterer großer Vorteil von 
Sonnensegeln ist ihre vollautoma-
tische Steuerung. Mithilfe von 
Sonnen- und Windsensoren passen 
sich die Segel den wechselnden 
Wetterbedingungen an und fahren 
automatisch ein oder aus. Dies ge-
währleistet nicht nur eine effektive 
Nutzung der Sonnensegel, sondern 
auch eine lange Lebensdauer und 
hohe Zuverlässigkeit. Erhältlich in 
verschiedenen Größen, Farben 
und Designs können sie problem-
los in nahezu jede architektonische 
Umgebung integriert werden. hlc

Sonnensegel 
helfen sparen

Der Wind hat sich gedreht –  und 
gleich um 180 Grad. Drastisch ge-
stiegene Zinsen, unklare gesetzli-
che Anforderungen an die energe-
tischen Sanierungsmaßnahmen, 
zurückhaltende Banken und über-
zogene Preisvorstellungen sind 
nur ein Teil der aktuellen Verun-
sicherung bei den Kaufinteres-
senten. Dadurch sind die Anfor-
derungen an uns Immobilienex-
perten in Sachen preisgerechter 
Vermarktung und bedarfsgerech-
ter Beratung deutlich gestiegen. 

Hatten wir vor eineinhalb Jah-
ren noch einen reinen Verkäufer-
markt, haben Interessenten aktu-
ell eine Riesenauswahl an Be-
standsimmobilien.

Das liegt allerdings nicht da-
ran, dass so viele Gebrauchtim-
mobilien auf den Markt kommen, 
sondern dass sehr wenige Objekte 
verkauft werden und daraus ein
großes Angebot entsteht. Was be-
deutet das für Immobilienverkäu-
fer? Wer momentan seine Woh-
nung oder sein Haus verkaufen 
möchte, braucht eine sehr verläss-
liche Bewertung wie die Immobi-
lie am aktuellen Markt angeboten 
und verkauft werden kann. Hier
nützt es nichts, mit Wunschprei-
sen zu agieren, um dann festzu-

Vorgaben
• Renovierungs- und Sanierungs-

angebote von Fachhandwerkern
• Finanzierungs- und Fördermög-

lichkeiten
• Steueroptimierung in Sachen
• Erbschafts- und Schenkungsfra-

gen
• Vermietungsservice für Investo-

ren

Und in aller erster Linie ein ge-
wachsenes, lokales Netzwerk an 
Handwerkern, Energieberatern, 
Finanzierern, Anwälten, Steuer-
beratern, Notaren …

Der wichtigste Baustein bei der 
Vermarktung ist ein gezielter 
Blick in eine exklusive, jahrzehn-
telang gepflegte Interessentenkar-
tei. Dank unseres weit verzweig-
ten und gewachsenen Netzwerkes 
in und um Bietigheim-Bissingen 
finden wir auch in der aktuellen
Marktlage noch in über 60 Pro-
zent der Angebote den richtigen 
Käufer für Ihre Immobilie. Gerne
stellen wir Ihnen unseren exklusi-
ven Fünf-Stufen-Vermarktungs-
plan persönlich vor. Weitere Infos 
finden Sie auch auf unserer neuen
Infopage:

0rtsteil-makler.de Sven Heuschele

stellen, dass diese einfach nicht 
mehr erzielbar sind. Ein schickes
buntes Exposé führt hier auch 
nicht mehr zum Ziel. Um jetzt die 
verunsicherten Interessenten zum
Kauf zu überzeugen, bedarf es 
zwischenzeitlich einer umfangrei-
chen Expertise und Erfahrung am 
lokalen Markt. Dazu gehört vor 
allem profundes Fachwissen in 
Sachen

• Energieberatung in Sachen ener-
getischer Sanierung und

• Umsetzung der gesetzlichen

Der Expertentipp von Sven Heu-

schele, Heuschele Immobilien. 
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